Fabien Carbonnaux
MANAGER COMMERCIAL

EXPERIENCES:
JANVIER 2000 DIRECTEUR REGIONAL DE 2007 A 2025

A 2025 ¢ Gestion du secteur géographique Nord, Paris, Grand
Est
e Négociations annuelles des comptes régionaux (5
SCA Leclerc), environ 4 MK€
CAFE'S e Animation et suivi de |'application des accords
LEGAL .

régionaux et nationaux

Enthousiaste, Etablissement des objectifs région et des plans

rigoureux, sens du
travail en equipe et
du relationnel

d’actions & mettre en place
¢ Management d'une équipe de 6 vendeurs
* Recrutement et formation des vendeurs débutants
¢ Mise place des outils de coaching individualisés

e Préparation et animation de réunions régionales

CHEF DE SECTEURS GMS DE 2000 A 2007
¢ Assurer la présence produits en magasins et

plans d’actions merchandising

¢ Réimplantations des linéaires

¢ Ventes des promotions et montages des TG

IROVES; [ JANVIER CHEF DE RAYON LIQUIDE

fabien.carbonnauxeorange.fr 1996 A
06.82.89.99.66 SEPTEMBRE
1999

Geéant
CASINO

¢ Gestion des approvisionnements
¢ Gestion des commandes catalogues
P B ¢ Etablissement des plans d’occupation des sols

e Gestion des inventaires

Management d'une équipe de 4 personnes
CENTRES
D'INTERET LOGICIELS MATTRISES :

EXCEL certification TOSA
POWERPOINT certification TOSA

MUSIQUE :

. FORMATIONS :
Bassiste dans un groupe

BTS Actions commerciales
Formation méthodes de ventes
CINEMA : offensives (Mercury)

Formations Management (Merval)
Formation Coaching (Merval)

Réalisation et montage

de clips vidéos en
amateur

Compétencesa



