
     
 

 
 
 
 

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES 

 

2022 - 2024…………Président fondateur de la société FEEL & SENS SASU, Troyes 

 -Négoce de gommes et d’encens pour les industries de la parfumerie et arômes 

 -Analyses laboratoires des produits avec un suivi sur la traçabilité des gommes 

 -Suivi de la règlementation européenne pour l’importation des matières premières 

 

2022…………………Ingénieur commercial export, Invivo, Nogent Sur Seine (salarié cadre) 

 -Mission au sein de l’équipe négoce export produits laitiers 

 

2021…………………Senior Manager Business Development & Marketing, Afrique de l’Est, Firmenich (Expat) 

 -Mission d’intégration de l’équipe Firmenich MENA 

 

2015 - 2020 . . . . . .. Sales Account Manager Arômes Afrique de l’Ouest et Centrale, MANE (Expat) 

 -Identification des opportunités et développement des courants d’affaires 

 -Définition du budget prévisionnel et de la stratégie annuelle 

 -Utilisateur référent du CRM interne (GPMS – Global Project Management System) 

 -Analyse marketing et tendances par catégorie et segment 

 -Travail en équipe avec les directeurs de catégories, R&D, logistique, filiales 

 -Analyse des produits laitiers en Afrique de l’Ouest et Centrale pour COCA-COLA 

 -Négociation et conclusion d’opportunités d’affaires dans les marchés émergents 

 

2013 - 2015 . . . . . .. Junior Sales Account Manager Arômes Afrique de l’Ouest et Centrale, MANE (VIE) 

 -Participation à la croissance du chiffre d’affaires annuel pour la division arômes 

 -Développement de l’activité de Mane et création d’un portefeuille clients 

 -Maîtrise des CRM internes pour élaborer la stratégie et prévision des ventes 

 -Maîtrise des canaux et développement du réseau de distribution sur la région 

 -Rapports de visites et plans d’actions à partager avec le top management 

 

FORMATION ET DIPLOMES 

 

2011 - 2012 . . . . . . . . Master 2 Management « Franco-américain» – IAE de CAEN 
 
2010 - 2011 . . . . . . . . Master 1 Management Marketing – Université d’ANGERS 
 
2009 - 2010 . . . . . . . . Bachelor of Business in European Business Management – ATHLONE, IRLANDE 

 

. Langue - Anglais : niveau C1 / Allemand : niveau A2 

. Informatique - Pack Office, B2i, C2i, maîtrise Internet et référencements 

 

HOBBIES 

. Lecture - revues économiques : les Échos, Jeune Afrique… 

. Sport – Volleyball, Tennis, Golf, Squash 

. BAFA - Animateur club jeunes depuis 2008 sur les périodes de vacances scolaire 

+8 ans d’expérience en B to B dans 
l’export agroalimentaire et cosmétique 
dans la zone Afrique de l’Ouest, 

Centrale et de l’Est (14 pays) 

ACCOUNT MANAGER 

SIMON GUYADER 
Permis B 
Troyes 
+33 6 73 01 10 77 
sim.guyader@gmail.com  


